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Klimatsmarta

VVS:are kan silja nytt,
begagnat eller lana ut

iljovinsterna ar ofta stora om vi

kan dteranvinda material och pro-

dukter i stillet for att producera

nya. Men for vissa produktgrupper
som krdver mycket energi under ldng tid, dir
produktutvecklingen innebar snabba energief-
fektiviseringsvinster, kan det vara béttre att
kopa nya energieffektiva produkter.

Naturskyddsféreningen publicerade nyligen
en rapport om kyl- och frysskdp som visar att
det kan vara miljomassigt motiverat att byta ut
modeller som dr sju ar eller dldre, mot de effek-
tivaste modellerna pd marknaden. Avvigningen
mellan att kopa nya eller begagnade produkter
kan vara svar och myndigheterna behéver ge
energirddgivare tydligare rad och stod.

Secondhandroérelsen blir allt starkare. Nya
koncept dir man delar, 1dnar och byter produk-
ter blir allt vanligare. Ett tydligt exempel pa det-
ta dr alla nya secondhand-butiker samt det vix-
ande intresset for internettjinster som Blocket
och Tradera. Det dr trendigt och modernt att g
pé loppis och arrangera klddbytardagar.

Nya trendbegrepp som till exempel “collabo-
rative consumption” och “swap” konkurrerar
med den traditionella butikshandeln och det
finns stora mojligheter for VVS-branschen att
gd fore och prova de nya tjdnste- och butikskon-
cepten.

Foretag kan utveckla affairsomraden som
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innebdr en 6kad energirddgivning till kunder
som vill satsa pd klimatsmarta produktldsning-
ar, det vill siga att kombinera rdd och smarta
erbjudanden med utldning eller leasing av ener-
gieffektiva produkter.

Begagnatmarknaden borde ocksd vara lockan-
de, dd mojligheterna dr stora och relativt ddligt
utnyttjade. Badkar, tvattstill, radiatorer, kakel
och sd vidare borde vara attraktiva "secondhand-
produkter” som ofta kan vara miljémaéssigt bra
att dteranvdnda.

En VVS-installatér och
forsiljare har goda moj-
ligheter att erbjuda
kunden energieffektiva
losningar och samti-
digt utveckla afférs-
mojligheter dir man
tar tillvara produkter
som lampar sig for dter-
anvindning. VVS:are kan
bli goda forebilder och ut-
nyttja nya koncept som bade
dr bra for branschen och
miljon.
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